
UNSER ANGEBOT:
• Verantwortungsvolle Aufgaben in einer Zukunftsbranche
• Gestaltungsspielräume in einem inspirierenden           

Arbeitsumfeld
• Anspruchsvolle Projekte und sehr nette Kunden
• Ein tolles Team und flache Hierarchien
• Attraktive berufliche und finanzielle Entwicklungsmög-

lichkeiten
• Und ganz wichtig: Eine absolut hammermäßige Dach-

terrasse mit Ausblick!!

IHR PROFIL:
• Sie verfügen über ein sehr gutes Verständnis der gängigen Web-Technologien und sind mit den gängigen On-

line-Marketing-Tools (z.B. Google Ads, Google Analytics, SEO-Tools, Marketing-Automation) vertraut.
• Sie haben ein abgeschlossenes Studium mit Schwerpunkt Marketing, Medien oder Kommunikation bzw. eine 

vergleichbare Ausbildung und bringen entsprechende Praxiserfahrung im Bereich digitales und lassisches Mar-
keting mit.

• Idealerweise verfügen Sie über gute Fähigkeiten in der Bild- und/oder Videobearbeitung sowie möglichst auch 
über gute Englischkenntnisse.

• Sie haben Erfahrung in der Nutzung von CRM-Systemen
• Sie sind nicht nur kreativ, sondern verfügen auch über analytische Fähigkeiten. Sie arbeiten strukturiert, lö-

sungsorientiert und haben immer die Bedürfnisse unserer Kunden im Blick. Zudem sollten Sie über Eigeniniti-
ative, Kundenorientierung und Teamfähigkeit verfügen. Eine Hands-on Mentalität runden Ihr Profil ab.

Werden Sie Teil unseres dynamischen und engagierten Teams als

Digital Marketing Manager (m/w/d) - B2B
Wir suchen einen Marketing-Allrounder mit hohem Qualitätsanspruch, der sich insbesondere in den digitalen The-
men zuhause fühlt. Uns ist wichtig, dass Sie eigenverantwortlich und selbstmotiviert arbeiten, mit offenen Augen 
unterwegs sind und eine „Packen-wir‘s-an-Mentalität“ mitbringen.

IHRE AUFGABE:
• Aufbau und Weiterentwicklung der digitalen und der klassischen Kundenkommunikation – von Marketing Au-

tomatisierung, Newslettern, Landing Pages bis hin zu Social Media Kampagnen sowie der Weiterentwicklung 
unserer Webseite

• Sie sind verantwortlich für die Entwicklung und Umsetzung digitaler Vermarktungsstrategien um Neu- und Be-
standskunden sowie Vertriebspartner zu gewinnen, bzw. langfristig für unsere Lösungen und Dienstleistungen 
zu begeistern. Ebenso kümmern Sie sich um die dazugehörigen Tools und Applikationen.

• Außerdem erstellen Sie Content und Marketingmaterialien für Social Media und auch für den kanalübergreifen-
den Einsatz (z.B. Werbemittel, Prospekte, Präsentationen).

• Sie sind verantwortlich für ein ganzheitliches Monitoring sowie Reporting und entwickeln Konzepte zur kontinu-
ierlichen Steigerung von Traffic, Conversions und Leads.

• Sie fühlen sich auch in den klassischen Marketingthemen, wie bspw. Veranstaltungsmanagement etc. zuhause.

wir unterstützen sie sehr erfolgreich dabei, sowohl ihre Ertragskraft als auch ihre Produktivität deutlich spürbar 
und nachhaltig zu steigern. Unsere Beratungsleistung wird durch Softwarelösungen zur Unternehmenssteuerung er-
gänzt, mit der wir Engpässe im Unternehmen aufspüren und beseitigen. Darüber hinaus bieten wir unseren Kunden 
ein erstklassiges und individuell abgestimmtes Seminarangebot an.
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IHR KONTAKT:
Haben Sie Lust uns näher kennenzulernen?

Antje Häcker freut sich über Ihre Kontaktaufnahme 
unter:
personal@alkyone-consulting.com
Tel.: 0741 2096 924 0

Wir sind eine kleine, exquisite Strategie- und 
Unternehmensberatung im Bereich SCM (Sup-
ply Chain Management) sowie Transformati-
on und Coaching mit Sitz in Rottweil. Unsere 
vorwiegend aus dem produzierenen Gewerbe 
stammenden Kunden im deutschsprachigen 
Raum vertrauen uns seit vielen Jahren. Denn 


